
 

令和７年度 女性活躍支援事業「女性のためのらら京都創業スクール」 

開催要項 

 

１ 趣旨・目的   本気で創業に向けて準備を進めたい人に対して、起業家としての器をつくる「アン

トレプレナーシップ」と、継続できる事業に必要な「ビジネスモデルの作り方」を講

義することで、成功する「ビジネスプラン」の策定を目的とする。 

 

２ 主   催  京都府男女共同参画センター 

 

３ 定   員  １５名（定員になり次第、締切） 

 

４ 内   容  

 （１）日  時 令和７年8月１７日・2４日・３１日・９月７日・２１日 全5回。全て日曜日。 

10：00～17：00        （ただし、９月１４日は除く。） 

（２）場  所 京都テルサ東館２階「らら京都ミーティングルーム」 

 京都市南区東九条下殿田町７０ 

（３）講  師 賀長 哲也（中小企業診断士） ミカタ経営株式会社代表取締役 

（４）内  容 ◆カリキュラム（裏面のとおり） 

        ◆グループワークと課題・・受講生に対し、ビジネスプラン作成に関する課題を与え、

次回までに完成させ、グループにおいて発表 

        ◆講師による個別相談会・・毎回、講師が休憩時間などを通じて、個別に助言を行う 

        ◆交流会の開催・・・・・・初回と最終回に交流会を行い、親睦を深める 

        ◆京都府開業・経営承継支援資金制度の対象要件のセミナーとする 

（５）対 象 者 新たに起業を予定している女性。起業に興味・関心のある女性 

         １年以内に起業予定または、起業して５年以内の女性 

（６）受 講 料 １５，０００円（税込み） 

（７）申込締切 令和７年６月２日（月）～令和７年８月１日（金）必着（定員になり次第、締切） 

 

５ 申込み方法  チラシ裏面に記載の申込書に必要事項を記入し、持参・郵送・FAX・メールのいずれ

かの方法で申し込む 

 

6 保   育  有り（6ヶ月～就学前、無料、要予約） 

         保育の申込期限は、令和７年８月１日（金）までに保育ルーム利用申込書の提出をお

願いします。（用紙は、らら京都までお問い合わせください。） 

 

７ 問い合わせ先 

         京都府男女共同参画センター らら京都 

         〒601-8047 京都市南区東九条下殿田町７０ 京都テルサ東館２F 

         電  話：075-692-3433／FAX：075-692-3436 

         メール：info@kyoto-womensc.jp 
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●カリキュラム 

 月日 時間  内容 

１回 
８/１７ 

（日） 

10:00-11:00 経営全般 ガイダンス・プロフィール作成・創業準備チェックリスト 

11:00-12:00 経営全般 創業計画書 

13:00-14:00 経営全般 創業の心構えとビジョン 

14:00-15:00 経営全般 ビジネスモデルとコンセプト 

15:00-16:00 販路開拓 売り込まずとも売れる商品・サービスの開発 

16:00-17:00 経営全般 競争優位性 

17:00-19:00 （交流会） 参加者同士の親睦を深める会（自由参加） 

２ 

回 

８/２４ 

（日） 

10:00-11:00 経営全般 AIを活用した環境分析の方法（PEST分析） 

11:00-12:00 経営全般 環境分析の方法（経営資源） 

13:00-14:00 経営全般 環境分析の方法（市場とニーズ） 

14:00-15:00 経営全般 環境分析の方法（競合調査） 

15:00-16:00 財務 経営数値計画（経費） 

16:00-17:00 財務 経営数値計画（利益） 

３ 

回 

８/３１ 

（日） 

10:00-11:00 財務 経営数値計画（売上） 

11:00-12:00 財務 顧客価値を最大化する資金計画（設備計画） 

13:00-14:00 財務 続けるための資金計画（資金繰り計画） 

14:00-15:00 財務 ここだけはおさえておきたい会計のキホン 

15:00-16:00 経営全般 創業に必要な手続き 

16:00-17:00 人材育成 人を活かすための採用と育成のキホン 

４ 

回 

９/７ 

（日） 

10:00～11:00 販路開拓 伝わるプレゼンテーションのポイント 

11:00～12:00 販路開拓 お客様が自然と集まるしくみづくり 

13:00～14:00 販路開拓 顧客リストと見込み客をつくる 

14:00～15:00 販路開拓 マーケティング（集客）の具体策をつくる 

15:00～16:00 販路開拓 セールス（販売促進）の具体策をつくる 

16:00～17:00 体験談 創業体験談（創業者１～３名） 

５ 

回 

９/２１ 

（日） 

10:00～12:00 販路開拓 「売上アップ策」発想ワークショップ 

13:00～13:30 人材育成 日本政策金融公庫から、融資制度の紹介 

13:30～14:00 経営全般 京都府よろず支援拠点から、施策説明、支援機関の紹介 

14:00～16:30 経営全般 受講生の事業計画発表 

16:30-17:00 経営全般 修了証授与 

17:00～19:00 （交流会） 参加者同士の親睦を深める会（自由参加） 

合計30時間 

 


